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Imprese in crisi, debiti per 164 milioni

» 1l presidente dell'Ordine dei commercialisti e 'Agenzia

»«[ e stillicidio delle aziende continua ma sono in calo

delle entrate: «Oltre 17 mila le posizioni che pagano a rate» dell'll per cento quelle che aprono una procedura fallimentare»

FISCO

Come dei confessori, a volte come
bersagli di sfogo. I commercialisti
hanno vissuto i riflessi dei sette an-
nidi crisi. Il presidente dell’ordine
Paolo Balestieri fa un’analisi dei
cambiamenti di questi anni. A par-
tire dal primo spettro per aziende
e partite Iva: il fisco.

«Abbiamo lavorato molto sul te-
ma delle rateizzazioni e delle pro-
roghe della dilazione. Al momen-
to, il contribuente in temporanea
situazione di difficolta, puo ottene-
re la ripartizione del debito fino a
72 rate mensili (rateazione ordina-
ria) ovvero in 120 rate mensili (ra-
teazione straordinaria), in caso di
comprovata e grave situazione di
difficolta legata alla congiuntura
economica, per ragioni estranee
alla propria responsabilita». I casi
non mancano. Le posizioni aperte
di chi paga il debito a rate sono
17.432 in provincia di Pesaro per
un totale dovuto di 164 milioni di
euro. Una cifra cresciuta a dismi-
sura rispetto al dato di fine 2013
quando coloro che richiedevano
le rate erano 12.856 per un debito
di134 milioni di euro.

Un periodo in cui si € lavorato per
tanti aspetti, soprattutto sulle
chiusure di aziende. «Purtroppo,
anche se i dati nazionali relativi al
primo semestre 2015 evidenziano
un calo delle imprese che hanno
aperto una procedura fallimenta-
re — spiega Balestieri - pari a circa
I'11% rispetto allo stesso semestre
2014, lo stillicidio delle imprese in
crisi continua ancora a sortire i
suoi effetti. La legge fallimentare &
antiquata, merita una revisione.
Ma possiamo pero confermare co-
me buona parte della nostra attivi-
ta professionale in questi ultimi
anni sia stata orientata sia verso
procedure di liquidazione volonta-
ria, nei casi piti fortunati, sia verso
altre forme di procedure vere e
proprie come i fallimenti, i concor-
dati piuttosto che gli accordi di ri-
strutturazione del debito o i piani
dirisanamento».
C’e¢chihachiusoe giocatoun’altra
carta. «Molte imprese che aveva-
no presentato domanda di concor-
dato preventivo sono proseguite
sia sotto forma di new-co, che in
una mera continuazione dell’atti-
vita precedente ma attraverso un
ridimensionamento. C¢ chi ce

I'ha fatta, ma molte altre invece
hanno dovuto chiudere in breve
tempo. Tuttavia ¢ ancora presto, a
mio parere, per poter tracciare un
bilancio di questa situazione».

RUOLO MUTATO

Le esigenze cambiano. «La profes-
sione é diventata una professione
di “aiuto”, in quanto i clienti si ri-
volgono al proprio commerciali-
sta non piu solo per avere consu-
lenza tecnica, ma per sfogarsi e
per trovare conforto alla crisi im-
perante. Altrettanto spesso il com-
mercialista viene accusato di esse-
re la causa dei problemi del clien-
te, in un’ottica paranoica di spo-
stamento del problema su colui
che, nel suo immaginario, ha dato
consigli e pareri che lo hanno por-
tato alla crisi o che non ha fatto,
detto, consigliato quello che con
un giudizio a posteriori gli avreb-
be evitato la crisi. Anche il conte-
sto normativo, in continua evolu-
zione, genera spesso confusione».
Lerichieste di aziende e imprendi-
tori sono quasi univoche. «Serve
un Testo Unico chiaro e semplice,
che riduca le incertezze interpre-
tative per consentire un regolare
adempimento del dovere fiscale
assolto con tranquillita nel rispet-
to della normativa fiscale. Solo co-
si i contribuenti potranno, insie-
me ai funzionari dell’Agenzia del-
le Entrate e della Guardia di Finan-
za, svolgere il loro ruolo in un am-
bito direciproca fiducia».
Dopo tanti anni, forse ¢ la volta
buona. «Possiamo dire di intrave-
dere qualche segno di migliora-
mento nella situazione economi-
ca. Lo sanno tutti che sarebbe ne-
cessario ridurre le spese e gli spre-
chi. E dunque - se l'obiettivo ¢ la
crescita — il punto di partenza per
la definizione delle politiche di svi-
luppo ¢ costituito dal tessuto pro-
duttivo del nostro Paese, in primis
leimprese e in particolare le Pmi».
Luigi Benelli
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